Компонент «Расширенная многоуровневая партнёрская программа для Virtuemart 2 (Joomla 2.5.6-3.3)»
Установка:

1) Установить компонент (com_refsystem4vm2.zip) через менеджер расширений.

2) Войти в админскую часть компонента (Компоненты -> Реферальная система). Нажать на копку «Настройки» и настроить компонент под Ваши нужды. Описание настроек вы найдёте ниже. Если не внести настройки, то компонент не будет работать правильно.

3) В меню создать пункт для входа зарегистрированных пользователей в Личный кабинет.

4) По желанию, можно также создать пункт меню для редактирования данных партнёра

5) Войти в менеджер полей (Компоненты -> Реферальная система -> Менеджер полей) и создать необходимые Вам поля, которые будут заполнять только партнёры при регистрации.
Настройки:

Окно настроек открывается при нажатии на кнопку «Настройки» - [image: image1.png]



1. Настройки Партнёрской программы

a. Количество уровней партнёрки - Укажите количество уровней партнёрской программы от 1 до 5.

b. % партнёрского вознаграждения – укажите число партнёрского вознаграждения в процентах для каждого уровня.

c. Валюта – укажите наименование валюты партнёрки (Руб.,USD и т.п.)

d. Вывод средств - Укажите, нужно ли партнёру заказывать выплату или вы будете выплачивать всем, у кого баланс больше минимума к выводу
e. Минимум к выводу – укажите какую минимальную сумму могут заказывать партнёры для выплаты. 

f. Способ награждения партнёров – выберите способ, которым вы будете предоставлять партнёру комиссионные - Только наличными; Наличные + скидочные купоны; Только скидочные купоны
g. Оплаченные статусы - Укажите статусы, при которых товар считается оплаченным. Здесь очень важно указать именно все статусы, кроме явно НЕ оплаченных. Как только заказу присваивается один из этих статусов – начисляются комиссионные. Если статус сменить обратно – комиссионные будут отменены! Если комиссионные к этому моменту выплачены, баланс может стать отрицательным.
2. Скидки рефералам. Для борьбы с т.н. «Рефофобией» вы можете предоставлять символические скидки покупателям, которых привлекли ваши партнёры. Также это предоставляет партнёрам возможность проводить «оффлайн» привлечение – они называют свой логин рефералу, который может быть использован в качестве скидочного купона.

a. Система скидок рефералам ​- Если включить систему, то пользователи пришедшие по реферальной ссылке будут получать скидки при оформлении всех заказов
b. Размер скидки для рефералов - Укажите сколько процентов скидки будет получать пользователь, приглашённый партнёром, и указавшем партнёрский логин в качестве купона
3. Дополнительные настройки:
a. Партнёрское соглашение - Укажите материал, в котором Вы указали текст партнёрского соглашения
b. Описание партнёрки – текст, который будет выводиться вверху в личном кабинете. Допускается html-форматирование.

c. Скрыть поле 'Реферер' – позволяет скрывать поле, в котором указывается ID партнёра при регистрации

d. Реферер по умолчанию - ID пользователя, который будет партнёром тех, кто пришёл не по реферальной ссылке
e. Вид партнёрской ссылки – выберите, что будет идентифицировать партнёра в партнёрской ссылке (логин или ID)
f. Время жизни куки -  Укажите количество дней, в течение которых браузер пользователя будет хранить куки с ID партнёра
Основные возможности:
1. Многоуровневость системы - Вы можете указать сколько уровней будет в Вашей партнёрской программе (от 1 до 6), при этом процент партнёрского вознаграждения указывается для каждого уровня.

2. Индивидуальные проценты партнёрам - Возможность назначить индивидуальные проценты партнёрского вознаграждения каждому партнёру по каждому уровню.

3. Индивидуальные проценты для товаров - Вы можете назначть каждому товару индивидуальные проценты комиссионных по каждому уровню партнёрки. Этот параметр имеет более высокий приоритет, чем индивидуальные проценты партнёрам.

4. Есть возможность исключить некоторые товары из партнёрской программы или наоборот - разрешить начисление партнёрского вознаграждения только за некоторые товары.

5. Расширенное управление промо-материалами - администратор может назначать баннерам любые ссылки, в которые автоматически подставится партнёрский идентификатор. Также добавлены ссылки на товары и категории в виде мини-баннеров (с изображением, названием и ценой).

6. Наличные или скидка - Вы можете выбрать способ поощерения Ваших партнёров: выплата наличными или предоставление единоразовых скидок (на сумму комиссионных) при совершении заказа в магазине. Либо предоставьте выбор каждому партнёру.

7. Массовые выплаты - Возможность значительно ускорить выплаты комиссионных с помощью сервиса массовых платежей WebMoney

8. Система скидок для рефералов - для того, чтобы Ваши партнёры не страдали от такого явления, как "рефофобия", Вы можете активировать эту систему и предоставить небольшую скидку для тех покупателей, которые перешли по партнёрской ссылке. Также у Ваших партнёров появится новый способ приглашения пользователей - они будут сообщать своим друзьям и знакомым свой логин, который можно использовать в качестве купона на скидку. После использования купона такие пользователи также становятся рефералами партнёра. Вы также можете индивидуализировать размер скидки для рефералов каждого партнёра.

9. Редактор полей - для того, чтобы обычный пользователь стал Партнёром, ему необходимо указать дополнительные данные (кошелёк, сайт, контактные данные и др.) в специальной форме, в которую Вы можете добавлять свои поля различного типа (текстовые поля, выпадающие списки, радио-кнопки, флажки). На этом же этапе пользователь должен ознакомиться с условиями партнёрского соглашения (обычный материал, который Вы укажете в настройках компонента) и принять их.

10. Подробная статистика у партнёра - в личном кабинете партнёра есть детальная статистика по каждому рефералу (сгруппированы по уровням) и по отдельным заказам. Также есть помесячная статистика с указанием переходов по партнёрской ссылке, количества заказов и размеров вознаграждения. Каждое значение можно детализировать.

11. Подробная статистика у администратора - администратор может получить данные о переходах по партнёрской ссылке каждого партнёра, количестве заказов партнёра и его рефералов, просматривать информацию о рефералах на каждом уровне, увидеть историю начислений и выплат вознаграждений.

